
Lycée 
3 ans pour apprendre un métier
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un diplôme
niveau IV

l'entrée dans 
la vie active

des études en 
enseignement supérieur

03 29 83 36 50 
14 rue Mautroté, 55 100 VERDUN — www.sainte-anne.eu — mail : ste.anne.ver@scolalor.net

Professionnel
Vente

Pour préparer :

Vente (Métiers du commerce et de la vente option B 

Prospection-clientèle et valorisation de l'offre commerciale) 
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3 ans pour apprendre un métier

03 29 83 36 50 
14 rue Mautroté, 55 100 VERDUN — www.sainte-anne.eu — mail : accueil@sainte-anne.eu

Vente (Métiers du commerce et de la vente option B 

Prospection-clientèle et valorisation de l'offre commerciale)

Notre Credo

Aider à 
construire le 

projet 
d’études

supérieures

Être à l’écoute
et donner 
confiance

Suivre et 
contrôler la 
progression

Garantir une 
vie lycéenne de 

qualité 

Une équipe pédagogique 
dynamique et expérimentée.

Des effectifs réduits, un pôle et des 
équipements réservés aux élèves : 
cafétéria, salles informatiques, 
foyer....

Des projets pédagogiques inno-
vants : Projet Voltaire, Cambridge.

Internat, association sportive, 
Cadets de la Défense, Conseil de la 
Vie Lycéenne.

Nos atouts ENSEIGNEMENTS
Enseignements généraux : 

 Â Français,
 Â Histoire-géographie, 
 Â Education civique
 Â Mathématiques, 
 Â LVA
 Â Sciences ou langue vivante B (selon spécialité)
 Â Arts appliqués, 
 Â EPS, 

Enseignement professionnel : 
 Â enseignements professionnels spécifiques à la section

 Â dont enseignements professionnels et français en 
co-intervention

 Â dont enseignements professionnels et 
mathématiques-sciences en co-intervention

 Â dont réalisation d’un chef d’oeuvre
Consolidation, accompagnement personnalisé 

et préparation à l'orientation
Un BAC PRO en 3 ans

 Â 22 semaines de stage dans divers lieux réparties sur les 
trois années :

Objectifs de la formation :
Développer des compétences, connaissances, savoir-faire 
dans ces domaines :

 Â Négociation
 Â Prospection
 Â Fidélisation de clientèle

Accès aux emplois 
 Â Commercial
 Â  Attaché commercial
 Â  Chargé de clientèle
 Â  Chargé de prospection
 Â  Téléprospecteur

 Â  Télévendeur
 Â  Vendeur/

démonstrateur
 Â  Représentant

Poursuites d’études :
Un BTS est envisageable, soit en établissement scolaire soit 
par le biais de l’alternance, pour les élèves qui auront atteint 
de très bons résultats et qui ont un dossier satisfaisant. Les 
meilleurs éléments peuvent entrer en IUT ou suivre une 
classe préparatoire aux études supérieures réservée aux élèves 
de Bac Pro.

Lycée 
Professionnel


